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" Bigib Uieslic
KUSS DEN Akquise fallt mir leicht und
AKOU ISE-FROSCH ich habe Spaf} daran.

Ich habe meinen
Mindset Verkaufsstil gefunden,
setze meine Starken

Ich akquiriere regelmafig,
habe Qualitatszeit for

meinen Vertrieb fest
eingeplant und erreiche Selbst-

meine Vertriebsziele. management

bewusst in der Akquise ein
Talente & und nutze Unterstitzer.

Ressourcen

Ich lose mit meiner

Posil:ionierung/ einzigartigen Dienstleistung

das grof3te Problem meiner
Wunschkunden

Verkaufstechniken
Kunden / erfUlle ihren

groBBten Wunsch.

Ich nutze meine TOP 5

Vertriebskanale und Meine monetaren und

, o Vertriebskanile: Vertriebsziele . .
lebe einen definierten . nicht-monetaren
Verkaufsprozess, der optimaler Vertriebsziele fur die
5-7 Schritte umfasst. Akquise-Mix nachsten 3 Monate sind
Angebots- klar definiert.
2 ortfolio
Die 8 Erfolgselemente P
. . . Ich habe ein unschlagbares
fur Delne Aqu|se Angebotsportfolio.

mein-vertriebscoach.de | © Biriit Kieslich



